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1. Sala Pares ha llevado
ala feria francesa de
Estrasburgo una com-
binacion de pinturay
de escultura. 2. La ga-
leria de arte Anquin's
acude al certamen ST-
ART con obras del es-
cultor madrilefio Jests
Curia. 3. Pablo Picasso
y Joan Miré estan pre-
sentes en el estand del
Espai d'Art Lluis Ribas.
El certamen artistico
cierra hoy sus puertas
en Estrasburgo. 1.4

Las galerias de arte se internacionalizan
ante caidas del negocio de hasta el 98%

Ocho espaniolas apuestan por la feria ST-ART, que en 2011 vendié un millar de obras por 2,5 millones

Javier Aguilar ESTRASBURGO.

“Espafia cuenta con galerias de ar-
te dindmicas, excepcionales y re-
novadas que, frente a la crisis, si-
guen al ataque”. Son palabras de
Philippe Meder, director de la Fe-
ria de Arte Contemporaneo de Es-
trasburgo ST-ART, la segunda méas
importante de Francia, quien se
muestra consciente de la pujanza
del arte espafiol en las ferias inter-
nacionales y del hecho de que, des-
pués de Francia y Alemania, Espa-
fia sea el pais con mads galerias re-
presentadas en la muestra.

La decimoséptima edicién de la
Feria, que hoy concluye tras cua-
tro dias abierta al publico, es una
nueva esperanza para que los ga-
leristas den salida a las obras que
no se venden en Espafia desde que
la crisis fren6 el impulso compra-
dor de los coleccionistas de arte
de tipo medio, es decir, de la ma-
yoria, y también como plataforma
para futuras ventas. Las cifras de
ST-ART invitan al optimismo: el
afio pasado se vendieron cerca de
un millar de obras por valor de 2,5
millones de euros.

Lluis Ribas, pintor y duefio jun-
to a sumujer del Espai Lluis Ribas,
galeria situada en San Cugat del Va-
llés (Barcelona), ha invertido 13.000
euros, entre el estand, los seguros
y el transporte de las obras, para es-
tar presente en ST-ART. El expone
todos los afios en Estados Unidos
-una temporada en Nueva York y
otra en Palm Beach-, donde asegu-
ra que ahora se vende un 30 por
ciento menos que hace cinco afios;
“pero es que en Espafia yo vendo
un 98 por ciento menos”, afirma, y
afiade que “estan cerrando galerias
y cerraran muchas mas”.

Ribas mantiene que, por causa de
la crisis, “hay psicosis, panico y des-
confianza entre los coleccionistas
que tienen dinero y no compran.
Hay interés en el arte, pero no en
adquirir”. Y, como ejemplo, com-
para las colas para ver la exposicién
de Edward Hopper, celebrada es-
te aflo en el Museo Thyssen de Ma-
drid, con el vacio en las galerias.

Y sigue comparando: hace afios,
podia vender en la galeria una me-
dia de 15 cuadros al mes; ahora, si
acaso vende uno. “Hoy, en mi gale-
ria, pierdo dinero y si sobrevivo es

gracias a las exposiciones en Esta-
dos Unidos”. Eso si, en las subas-
tas, las obras de medio millén de
dolares para arriba se venden to-
dasy las que estan por debajo, cues-
ta mas darles salida, afiade.

La galeria madrilefia Gaudi, que
cuenta con el mayor estand entre
las galerias espafiolas en ST-ART,
con mas de 100 obras de arte, ha es-
tado en los tres ltimos meses en
las ferias de arte de Hamburgo, Es-
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Ese es el porcentaje corres-
pondiente al IVA que tienen
que pagar, primero creadores
y después galeristas, por una
misma obra tras la subida del
pasado 1de septiembre. Los
creadores pagaban antes un 7
por ciento y las galerias, un 18
por ciento. “Esta subida ha si-
do la puntilla para muchas ga-
lerias”, asegura el galerista
Antonio Marin Andrade.

tocolmo y Utrecht con balance po-
sitivo, segun Susana Herrero Scar-
pellini, asistente del director de la
galeria. De hecho, alrededor del 80
por ciento de sus ventas las realiza
en las ferias internacionales, que es
donde centran su actividad, porque
“en Espafia se vende menos”. Vie-
nen por primera vez a la Feria de
Arte Contemporaneo de Estrasbur-
go con “muy buenas” expectativas.

Negocios familiares
Muchas galerias se llevan como ne-
gocios familiares, con participacion
de parejas e hijos, ya sean o no ar-
tistas. Es el caso de la galeria Ma-
ria Aguilar, en Chiclana (Cadiz),
que representa a las galerias mas
pequefias y ha venido a ST-ART con
una treintena de cuadros, a partir
de 725 euros por cada uno. Su local
solo abre en verano y esta enfoca-
do alos turistas. Pero también ex-
ponen en ferias nacionales como
las de Vigo, Jaén, Zaragoza e Irun.
“Estuvimos diez afios en Arte
Sevilla hasta que cayé hace cua-
tro por la crisis junto a su patro-
cinador, Forum Filatélico”, recuer-
da Antonio Marin Andrade, que

lleva la galeria junto a su esposa,
Maria Aguilar.

Este afio han mantenido dos ga-
lerias en sendos hoteles de lujo de
Chiclana: “Ha sido un fracaso, no
hemos cubierto gastos. Mientras la
facturacion del restaurante y la ca-
feteria bajaban ligeramente, en la
galeria no entraba nadie, y habla-
mos de hoteles de 5 estrellas”.

Marin Andrade tiene muchas es-
peranzas en esta feria de arte con-
temporaneo. Entiende la adquisi-
ci6n de una obra como “un acto im-
pulsivo, en el que la obrale buscaa
uno, no uno a la obra. Para nosotros
una feria es un escaparate y, al fin
y al cabo, somos los embajadores
de los pintores”.

Junto alas citadas, estan presen-
tes en la feria de Estrasburgo la Sa-
la Pares, El Quatre Sala d’Arty Tu-
set, de Barcelona; el arte en vidrio
de Martin Rojas, de Azuqueca de
Henares, de Madrid; y Anquin’s Ga-
llery, de Reus. Las ocho galerias es-
pafiolas en ST-ART no estan fisica-
mente unidas en la feria, pero el di-
rector artistico, Yves Iffrig, dice que,
“en conjunto, dan una vision del ar-
te que se hace hoy en Espafia”.



